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NETSUITE

La unica constante en los negocios de hoy
en dia, es el Cambio.

* Las empresas deben ser lo suficiente-
mente agiles para responder a eso cambios
de manera adecuada para no rezagarse
ante la constante demanda de un mercado
altamente competitivo.

* Para operar con éxito en un entorno
empresarial y econdmico cambiante, la
flexibilidad de su negocio y la innovacién
tecnoldgica es crucial.
Para mantenerse competitivo, se requi-
ere una vision global.

* Sus clientes buscan multiples maneras
de comunicarse con usted y obtener re-
spuesta rapida a sus requerimientos vy
sus empleados buscan acceder a los
sistemas corporativos desde cualquier
lugar, en cualquier momento y que el uso
del sistema sea lo mas simple y sencillo
Yosible.
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NETSUITE

¢ Por qué las empresas de Distribucion eligen NetSuite?
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NetSuite flexible y disehado para los
negocios modernos: es una solucion
construida en la Nube, una experiencia
de accesibilidad intuitiva y sencilla para el
usuario, altamente flexible para adap-
tarse a los constantes cambios, no requi-
ere un ejército de desarrolladores para
realizar personalizaciones o actual-
izaciones del sistema.

Experiencia en la industria: NetSuite se
ha centrado en cubrir las necesidades de
la industria de Distribucion Mayorista du-
rante mas de 10 afos y uno de los puntos
clave que se han identificado es que, los
distribuidores mayoristas manejan nego-
cios complejos, esto a menudo los obliga
a trabajar con multiples sistemas, ya que
las soluciones que estan en el mercado
comunmente se centran en una sola
area.
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Principales retos de los Distribuidores
Mayoristas

Los modelos de distribucién mayorista evo-
lucionan rapidamente.

Los procesos de comercializacién se vuel-
ven complicados porgue no se cuentan con
las herramientas adecuadas para ejecutar-
los.

Es muy comun que los distribuidores invier-
tan muchos recursos en el area de ventas
sin contar con los elementos necesarios
para asegurar el éxito.

Un sistema unico que abarque las areas
principales de su negocio: con clientes, pe-
didos, articulos e inventario en su nucleo,
perfectamente integrado con todo a través
de comercio, marketing, ventas, abastec-
imiento, almacenamiento y soporte.

www.margenit.com




NETSUITE

¢ Como NetSuite ayuda a las empresas a enfrentar estos retos?

NetSuite cuenta con los elementos necesarios para que las empresas hagan
frente a éstos retos a traves de su funcionalidad y capacidades pensadas para
cumplir con los requerimientos de los negocios dedicados a la Distribucion.

FUNCION

*B2B & B2C
Comercio «Digitalizacion
*Mercado

*Segmentacion
Marketing *Campafias
*Conocimiento

*Oportunidades
*Precios
*CRM

Tipo de entrada
Pedidos *Organizacion
*Omnicanal

*Proveedores

Abastecimiento *Compras
*Planeacién

Inventario
*Cumplimiento
«Ordenes de trabajo

Almacenes

*Gestion de casos
*Servicio en campo
*Auto servicio

Atencion aclientes

www.margenit.com

PROCESO DE NEGOCIOS

Inventorio, Precios, Pedidos, Pagos, Impuestos, Envios,
Multi-sitio, Experiencia del Cliente.

Resultados, Eficiencia, Costo por prospecto, Costo por
ingreso, Definicion de mercados, Mercados afectados,
Segmentacién, gestién de prospectos

Pronéstico, Pipeline, Gestién del contacto, Configuracion,
Contratos,
Promociones, Estrategia, Descuentos

Comercio electrénico, Ventas directas, Canal, Movilidad,
Intercompaiiia, B2B, Servicios Web.

Contenedores, Rendimiento de la cadena de suministro,
Estratificacién, Requisicion de compra, Colaboracién,
Planeacién de la demanda.

Manejo de materiales, Pick, Pack, Envio, Recibos, Entradas,
Categorizacién, Cumplimiento, Ensambles, Servicios de valor
agregado.

Soporte de producto, Garantias, Reparacién, Autorizacién de
devoluciones, Rentas, Servicios, Portal del cliente, base de
conocimiento.

MOVILIDAD — SUITECLOUD — FINANZAS
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